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Nye vinde for underleverandgrer

Efter en arraekke med flotte resultater ma de mange underleverandgrer i vindmglleindustrien
indstille sig pa hardere konkurrence fremover. Internationalisering og konsolidering vil preege
branchen, fremgar det af ny analyse fra Deloitte.

Kgbenhavn — xx. december 2009 — Selv om teenagearene har veret forrygende, er overgangen til voksenlivet
ofte preeget af udleengsel og en bredere orientering mod den store verden. Sadan er det ogsa for de mange
underleverandgrer i vindmglleindustrien. En ny analyse fra Deloitte, som omfatter 131 virksomheder, viser at
virksomhederne hidtil har klaret sig flot, men i takt med at hele vindmgllebranchen bliver voksen — og globalt set er
en stor branche — vil ogsa underleverandgrerne blive mgdt med nye krav og hardere konkurrence, og frem for alt
skal stgrre dele af underleverandgrernes forretning placeres uden for Danmark og Europa, forudser assistant director
Peter Rgnde Jakobsen fra Deloitte.

— Efterspargslen forskydes til Asien og Nordamerika. Derfor vil vi opleve en stigende grad af internationalisering,
og her er underleverandgrerne ngdt til at falge med. Vindmglleproducenterne vil i stigende grad arbejde med en
reekke strategiske partnere blandt underleverandgrerne. Hvis de danske underleverandgrer skal vare globale
samarbejdspartnere, er en konsolidering i branchen en naturlig vej. For herigennem for virksomhederne mulighed
for at styrke eksempelvis produktudvikling og finansiel styring, siger han.

De danske underleverandgrer er generelt sunde virksomheder med solid indtjening. Peter Rgnde Jakobsen peger pa,
at mange af virksomhederne har veeret med l&enge, og de har de senere ar hgstet fordelene ved den kraftige
markedsveekst.

— | takt med at hele branchen bliver starre, vil der komme en gget interesse fra nye aktgrer for at komme ind pé det
attraktive marked. Derfor er det oplagt, at en reekke af vindindustriens underleverandarer skal indstille sig pa at de
fremover kan fa konkurrence fra egentlige lavtlgnslande, siger han.

I stort omfang er udflytningen allerede i gang, og den tendens vil fortseette, men hvis virksomhederne griber det
rigtigt an, er der masser af fremtidsmuligheder i branchen. Ogsa set med nationale gjne.

— Det er afgagrende for de danske aktgrer, at de far den stgrrelse og styrke, der skal til. For at kunne fastholde
arbejdspladser i Danmark er det ngdvendigt at underlerandgrerne i vindindustrien har et globalt udsyn og
tilstedeveerelse. Bade konkurrencen og hensynet til logistik betyder, at nogle virksomheder vil flytte dele af deres
produktion fra Danmark. Det centrale er, at virksomhederne sikrer deres konkurrencekraft. Ggr de det, vil vi ogsé pa
underleverandgrsiden kunne fastholde en meget steerk vindmglleklynge i Danmark. Iser inden for offshore-
segmentet, som forventes at vaere en af drivkrafterne bag den fortsatte veekst i vindenergibranchen i Europa. Her er
det mest afgarende, at de videnstunge job, bliver i Danmark, siger Peter Rgnde Jakobsen.

Yderligere kommentarer: assistant director Peter Rgnde Jakobsen 3093 4920 eller senior manager Ulrik Benedikt
Vassing 2220 2253.
Yderligere oplysninger og baggrund: senior consultant Daniel Moustgaard 3093 5263.

Medlem af Deloitte Touche Tohmatsu



